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💼 Commerciale & Business Developer
3 outils IA pour prospecter et conclure au Maroc
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Prospection, relances, rendez-vous : votre métier exige une organisation sans faille. L'IA ne remplace pas votre talent

relationnel, mais elle vous libère des tâches répétitives. Voici 3 outils pensés pour les commerciales au Maroc. 

⚡ Salesforge Intermédiaire

Lien : salesforge.ai

Usage : Personnalisation automatique d'emails de prospection adaptés au secteur et à la ville du prospect.

Cas Maroc : Personnaliser 200 emails pour Casablanca, Rabat ou Tanger en quelques minutes. Gain de temps : 3h.

💡 Idéal pour doubler votre taux d'ouverture en montrant une connaissance locale du marché.

💜 Lavender Débutant

Lien : lavender.ai

Usage : Coach IA analysant vos brouillons d'emails pour optimiser le ton, la longueur et l'impact.

Cas Maroc : Ajuster un email vers un grand compte à Casablanca pour le rendre plus percutant et personnalisé.

💡 Un assistant précieux pour éviter les messages trop longs et maximiser vos chances de réponse.

🎙️ Otter.ai Débutant

Lien : otter.ai

Usage : Transcription et résumé automatique d'appels commerciaux pour identifier les opportunités oubliées.

Cas Maroc : Identifier un besoin secondaire mentionné par un client à Rabat pour préparer une offre de cross-selling.

💡 Enregistrez vos appels (avec accord) pour ne rater aucune information stratégique.

📬 Rejoignez la communauté Sayidati
Recevez en avant-première nos nouvelles fiches métiers et astuces IA exclusives dès qu'une innovation majeure émerge pour

propulser votre carrière.

Sayidati Online — L'IA au service de la femme active marocaine 🇲🇦 
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